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Vi har en stor
avdelning med
barnvagnar, bil-
barnstolar och
babyartiklar ”

Foretag: Torghboden

Agare: Ullis och Pelle Ohlin
Grundades: 1940-41

Ullis & Pelle tog dver: 2013
Ort:Bollnds

Verksamhet: Butik/leksaksaffar
Kontakt: 0278-61 13 04
kontakt@torgbodenbollnas.se
www.torgbodenbollnas.se
facebook.com/torgboden
instagram.com/torgboden
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,, TikTok och kdanda
Youtubers har stor pa-
verkan pa vad barnen

fragar efter. ’ ,

%

DET AR ALLTID sésong for en

i trdffar Ullis och Pelle Ohlin, som
dger och driver en av stans dldsta butiker,
Torgboden. En leksaksaffar mitt i city, fylld
av leksaker. Klassiskt lego, pyssel, pussel,
spel, barnvagnar, bilstolar, babysaker, ja
listan pa artiklar kan goras hur lang som
helst.

- Torgboden grundades redan i borjan av
40-talet sdger Ullis. Vi dr 5:e dgarna som
driver butiken, och nir vi tog 6ver fick vi
en pratstund med Helge EKI6f, 92 ar, som
drivit butiken under manga ar.

Att de skulle kopa verksamheten och driva
leksaksbutik var ingen sjdlvklarhet berattar
Ullis. Mer en slump. Vi sdg en annons i tid-
ningen att verksamheten var till salu, och
for mig fanns inte pa kartan att driva eget
foretag sdger Ullis. Jag har en bakgrund
som forskoleldrare, och efter manga ar
inom yrket kdande jag att det var dags att
testa nagonting annat. Hade det inte varit
for Pelle, min man, som har arbetat manga
ar inom arbetsformedlingen, med bland
annat starta eget, hade jag (vi) nog inte
vagat siger Ullis.

Det ér klart att forsta tiden var lite smatt
kaotisk, vi tog 6ver butiken i november
manad.

- Jag hade aldrig statt i en kassa och tagit
betalt forut. Allt var nytt. Leverantorer,
bestillningar, och inte minst julhandeln!
Det tar tid att ldra sig, men vi har aldrig
angrat 0ss.

Som for manga andra har dven Corona
paverkat oss ocksa. Bland annat anordnas
det inte barnkalas pa samma sitt, och
julhandeln ligger sjélvfallet inte pd samma
niva som tidigare ar. Vi har fatt sidga upp en
personal, och i dagsldget dr vi 2,5 personer
anstillda. Vart mal nir vi tog 6ver verk-
samheten var att bade jag och Pelle skulle
kunna jobba heltid hér pa Torgboden, och
det gor vi beréttar Ullis.

Sedan paret Ohlin tog 6ver butiken har de
bland annat fixat till nedervaningen dar

utelek och maskeradprylar finns, samt
byggt ut butiken pa entréplanen genom att
Oppna upp den langre in.

- Hér finns mycket som forstagangsforil-
drar kan behova, vi har ett bra utbud av
bade barnvagnar, bilbarnstolar, gosedjur,
babyleksaker och doppresenter.

Det dr "alltid sdsong” for en leksaksbutik.
Ar det daligt vider, d4 vill man hitta pa
nagot inne, det som siljs da dr typiska
pysselsaker, lego, pussel, rita, mala och
annat knep och kndp. Ar det finvider blir
det mycket uteleksaker.

- Vi upplever att Bollndsborna ir lojala
kunder, som gynnar sin lokala butik, ser
vérdet i den och vill att den ska finns kvar.
Det ir vi saklart jitteglada for. Aven en hel
del turister hittar hit, sdger Ullis.

Var bista manad dr december med jul-
handeln, men dven sommarmanaderna ar
bra. Pask har blivit lite av "lilla julafton”
dir kunderna girna koper en liten leksak i
stéllet for godis till paskagget.

Hur har ni koll pa vilka trender som géller?
Det ar stor skillnad nu, jamfort med bara
for nagra ar sedan. Da var det stora inkops-
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massor, som idag dr digitala.

- Det dr framforallt vara kunder, i méanga
fall barnen, som kommer in och fragar
efter vissa saker, man marker direkt nir en
stor trend dr pa G. Det dr TikTok och kdnda
Youtubers som har ett stort inflytande.
Kommer ni ihag nér alla skulle ha "spin-
ners”?

Svarigheten kan vara att hitta en leverantor
som snabbt kan leverera. Det dr liksom
hir och nu” dd kan man inte vinta pa en
leverans som skeppas fran Asien.

Vi har bytt lekkedja, och tillhor nu Lekex-
tra, vilket ger bade oss och vara kunder
fordelar. Vi upplever dnda att vi har stor
frihet och kan bestimma sjdlva. En stor
fordel med Lekextra dr kundklubben, nu
kan kunderna enkelt registrera sig digitalt
och fa erbjudanden, hélla reda pa bonus
och fodelsedagar.

Var malgrupp &r valdigt bred, 0-100 ar
siger Ullis och skrattar. Det &r ju alltifran
forstagangsforildern som behover en
barnvagn till far- och morforildrar som vill
kopa presenter till sina barn och barnbarn.

Bakom kassadisken skymtar presentsno-
ren och papper i manga fina farger och
monster.

- Vi vill ge vara kunder det lilla extra och
gor fina paket av det som ska bli present,
vilket dr valdigt uppskattat sdger Ullis.

Vi fran Niringslivs- och utvecklings-
kontoret tackar Ullis och Pelle for en trevlig
intervju, och onskar stort lycka till i fram-
tiden.
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