,, Det finns enorm potential inom
installation och testning av matare ,,
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e e Fran Bollnds servar Aquateknik vattenmitare over

hela landet

I gamla vattenverket vackert beldaget

vid Ljusnan, langs Framndsvéagen norr om
Bollnis finns foretaget Aquateknik. Ett
foretag vars produkter ménga har hemma
men trots det forblir relativt anonyma for
Bollnédsborna.

I dorren mots vi av dgaren Par-Erik Johans-
son som hélsar vilkommen in.

Forsta fragan blir givetvis vad de tillverkar
och vilka Aquateknik ar?

- Virenoverar, kontrollerar, utfor provning
och revision av kall- och varmvattenmaitare
samt sdljer digitala Iosningar fOr vatten-
matningar.

Aquateknik sdg dagens ljus for snart trettio
ar sedan i Marma, som en arbetsmark-
nadsatgird i samband med nedldggningen
av Marmaverken. Par-Erik var med som en
av fem deldgare fran borjan.
Forsta flytten gick ganska
omgéende fran Marma in till
Soderhamn.

- Viblev kvar i Soderhamn i tio
ar. Men nér jag och Pelle 1oste
ut ovriga deldgare sa flyttade
vi verksamheten till Bollnis, vi
var Bollndsbor bada tva sé det
foll sig naturligt.

Foretaget flyttade verksam-
heten till gamla vattenverket i
Bollnds och dér blev de kvar.

- Lokalen har passat oss per-
fekt. Det var séklart roligare for
nagra ar sen nér hela fastighe-
ten var uthyrd och det bubb-
lade av verksamhet i huset.

Nu dr vi ratt ensamma, men vi
trivs fortfarande och lokalerna
passar oss, siger Par-Erik.

Foretag: Aquateknik i Bollnds AB
Startade: 1994

Ort: Bollnds

Verksamhet: Ackrediterat kontrollor-
gan som utfor kontroll, provning och
revision av kall- och varmvattenmatare. Vattenmiitare ver hela
landet

Fran Bollnés servar Aquatek-
nik vattenmatare 6ver hela

Forsaljning av digitala [6sningar for
vattenmatare.

Kontakt: info@aquateknik.com

. Fran vanster: Par-Erik Johansson,
r i." Lillemor Johansson, Per Gustafsson

0278-63 60 95, 070-324 87 96

landet. Kunderna kommer fran Helsing-
borg i soder till Kalix i norr.

- Vi sdljer nytt alternativt renoverar

10 000 — 15 000 vattenmitare per ar at vara
kunder som dr kommuner, vattenbolag,
bostadsrittsforeningar mm.

Vattenmaitare maste bytas ut eller ses 6ver
vart tionde ar. D& skickar kunderna mitar-
na till Aquateknik. De testar sd att métarna
gor det de ska, dvs maiter ratt, monterar ner
dem, rengor, lackar, byter delar om nagot
ar trasigt och monterar ihop dem igen. Sen
avslutas det med ytterligare en kontroll att
de mater rdtt. Sen skickas mitarna tillbaka
igen. Pdr-Erik avslojar att vattenmaitarna
kan gd manga varv.

- Vi far in en del métare som varit i bruk
sen 60-talet. Hog kvalitet och kontinuerlig
service gor att métarna haéller.

Utveckling och digitalisering
Utvecklingen till mer digitala métare har
gjort att Aquateknik fatt stdlla om en del.

- For nagra ar sedan var vi sex anstéllda, nu
dr vi tre. Stor del av var verksamhet dr att
renovera matare. Men de digitala matarna
som sdtts in nu renoveras inte utan slings
och ersitts av nya i stéllet. Sjalvklart trakigt
ur miljohinseende. Men samtidigt sa
erbjuder de digitala métarna helt andra
forutsittningar. Sen drabbades vi hart av
pandemin. Av forklarliga skil sd stannade
byten av vattenmaitare upp under lang

tid beskriver Pir-Erik omstédllningen som
skett.

Samverkan

Genom att samverka med andra som t.ex.
B-Meters och E.Wehrle sd erbjuder Aqua-
teknik idag integrerade 10sningar som gor
det mojligt att méta, registrera och overfora
forbrukningsdata pa ett extremt tydligt och
effektivt sdtt. Allt gors sedan tillgangligt for
kunderna for analys och hantering.
Angéende framtiden &r Par-Erik optimis-

tisk och pekar pa den utvecklingspotential
som finns.

,, Var framtidsvision ar att det
kan komma in nagon ny i fore-
taget och fortsatta driva utveck-
lingen av foretaget ,,

Det finns enorm potential inom installa-
tion och testning av métare. Vi har varit
med ldnge, kanske dr det ldge att limna
over till ndgon ny som kan ta 6ver och dri-
va foretaget in i framtiden. Det skulle vara
roligt, for potentialen finns.

I branschen dr Aquateknik ett vilkant
marke som star for kvalitet.

- Vi dr ute och triffar bade befintliga och
potentiella kunder, men framst séljer vi pa
vart goda rykte och renommé.

Hard konkurrens

Aven om manga foretag i branschen har
fatt lagga ner sin verksamhet sé dr konkur-
rensen hard fortfarande stenhard.

- Det géller att gora ett bra jobb. Tidigare
hade vi konkurrenter, eller kollegor som

vi vdljer att se det pa manga platser i Norr-
land, som t ex Luled, Ume3, Skellefted med
flera. Nu ar vi det nordligaste foretaget.
Konkurrensen &r stenhard dven om vi
samarbetar bra i branschen. Vi skickar ofta
kunder mellan varandra.

Vi avslutar intervjun med att fraga Péar-Erik
om han har nagra tips till alla som precis
startat eller funderar pa att starta foretag.

- Rad till de som funderar pa att bli fore-
tagare dr att avsatta tid. Det tar mer tid dn
man tror att bygga upp ett foretag. Var noga
med kundkontakter, det &r dom som utgor
forutsdttningarna for foretagandet.

Vi tackar Aquateknik for en trevlig intervju
och onskar lycka till i framtiden.
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